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I RISULTATI



I RISULTATI

Contatto 
territoriale • Ingaggio territorio

Assessment • Visita/intervista

• ,Backoffice

Restituzione

• Report, analisi 
forze/debolezze

• Roadmap – proposte

• Questionario di follow-up

• DECISIONE AZIENDALE

DRAFT 
Progetto e 

POC

• Definizione preliminare 
obiettivi, investimento, 
timeline, fasi, fabbisogni

Sviluppo 
progettuale

• Project Mentoring

• Networking, partner tecnologici

• Access-to-Finance

• Skill Development

Obiettivo: 

Valutazione della maturità digitale come base per 

la costruzione di una roadmap e supporto all’avvio 

di progetti di digitalizzazione 

Fase Assessment/Roadmap

Fase Follow-up
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Chi coinvolgere?

Ad una necessità specifica associamo il 

partner adatto, da qui nasce la necessità 

di mappare il territorio.

Il PRM (Partner Relationship 

Management) nasce con lo scopo di 

sondare le soluzioni possibili alle 

problematiche che emergono dagli 

incontri in azienda, siano esse legate al 

mercato o a soluzioni progettuali e di 

ricerca applicata.

DOPO L’ASSESSMENT: IL FOLLOW UP



I CASI DI SUCCESSO: LE FABBRICHE VETRINA



I CASI DI SUCCESSO: STAMPAGGIO A CALDO

Dopo aver stabilito una roadmap digitale per l’implementazione della tecnologia, il DIHP ha 
supportato l’azienda per l’individuazione di un fornitore locale.

Il MES è implementato ed operativo, l’azienda vuole mostrare il lavoro fatto ed i risultati ottenuti. È 
al vaglio l’organizzazione di un Roadshow in azienda in modo da coinvolgere e stimolare le altre 
imprese del distretto



I CASI DI SUCCESSO: COSTAMPAGGIO PLASTICA METALLO

In azienda in fase di assessment è emersa una necessità molto specifica per quanto 
riguarda la correzione di alcune bave residue al termine delle lavorazioni di costampaggio.

Tramite il DIHP è stato coinvolto il Competence Center MADE di Milano, per mettere a 
punto un progetto di ricerca applicata. Il progetto è stato presentato quindi in un bando 
ed ha vinto un cofinanziamento da € 650.000


